
 

 

 

THUYẾT MINH NĂNG LỰC, KINH NGHIỆM CÁ NHÂN  

THUỘC MẠNG LƢỚI TƢ VẤN VIÊN HỖ TRỢ DOANH NGHIỆP NHỎ VÀ VỪA 

NGÀNH CÔNG THƢƠNG  

 

1. Họ và tên: Giàng Thuận Ý   

- Địa chỉ: Thôn 2, Đông Dư, huyện Gia Lâm, thành phố Hà Nội. 

- Điện thoại: 0904983245. 

- Email: ThuanYGiang@gmail.com,  

- Website: http://mastertikiamazon.com 

2. Lĩnh vực tƣ vấn ngành Công Thƣơng: Hỗ trợ xuất khẩu  

3. Trình độ chuyên môn: 

- Cử nhân Kinh tế; 

- Chứng nhận: Đã hoàn thành chương trình nghiệp vụ tín dụng ngân hàng; đã 

hoàn thành khóa đào tạo, bồi dưỡng kiến thức về định giá bất động sản.  

4. Tóm tắt quá trình công tác; kinh nghiệm, lĩnh vực hoạt động liên quan đến 

tƣ vấn hỗ trợ doanh nghiệp nhỏ và vừa (DNNVV) 

4.1. Tóm tắt quá trình công tác: 

 - Từ tháng 05/2013 - 08/2015: Chuyên viên Ngân hàng Sacombank - Chi 

nhánh Long Biên - Hà Nội: Phân tích tài chính Doanh nghiệp và cá nhân; hỗ trợ 

doanh nghiệp các thủ tục xuất nhập khẩu, vay vốn, tài trợ tín dụng...; đưa ra sản 

phẩm/ dịch vụ của Ngân hàng để giải quyết vấn đề của khách hàng; chăm sóc, khai 

thác các dịch vụ liên quan đến Tài chính - Ngân hàng.  

 - Từ tháng 09/2015 - 08/2017: Công ty Cổ phần tập đoàn Hòa Bình Minh -  

Giám đốc chi nhánh Công ty tại Hà Nội, điều hành hoạt động đầy đủ một Công ty 

bao gồm các phòng ban: Kinh doanh - Kế toán - Giao nhận - Kho....; đảm bảo hoạt 

động sản xuất kinh doanh đạt hiệu quả theo yêu cầu của tập đoàn; đào tạo, tuyển dụng 

nhân sự, điều hành tất cả hoạt động của Công ty; điều hành các hoạt động liên quan đến 

xuất - nhập - đặt hàng - luân chuyển hàng.  

  - Từ tháng10/2017 - 02/2019: Công ty TNHH Thiên Hòa An - Giám đốc 

Kinh doanh toàn quốc. Phụ trách toàn quốc của Công ty từ Bắc vào Nam với hệ 

thống hàng ngàn đại lý; phối hợp với phòng xuất nhập khẩu của Công ty để nhập 

khẩu các mặt hàng, như: Máy móc, phụ kiện, công cụ, dụng cụ… từ nước ngoài như: 

Châu Âu, Châu Mỹ, Nhật Bản, Trung Quốc…đảm bảo hàng hóa luôn sẵn sàng, 

thông suốt, kịp thời tiến độ giao hàng cho các khách hàng trên toàn quốc; Đảm bảo 

các chỉ tiêu kinh doanh đề ra; xây dựng mối quan hệ vững chắc giữa Công ty và 

khách hàng. 

- Từ tháng 10/2017 đến nay: Chuyên gia đào tạo, tư vấn, hỗ trợ triển khai trên 

kênh online và offline cho các cá nhân và tổ chức có nhu cầu về xuất khẩu - 

marketing và kinh doanh trên toàn quốc thông qua các chương trình online, offline, 
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các hợp đồng tư vấn triển khai; hỗ trợ chuyên sâu các cá nhân, tổ chức muốn xuất 

khẩu hàng Việt Nam ra thế giới thông qua nền tảng Amazon, nhập khẩu hàng hóa 

trên thế giới về Việt Nam để kinh doanh tại thị trường nội địa; xây dựng chiến lược 

thương hiệu, mở rộng thị trường phân phối trong nước và quốc tế.  

- Từ tháng 05/2019 đến nay: Chuyên gia trên Cổng thông tin hỗ trợ DNNVV 

thành phố Hà Nội - Mảng xuất nhập khẩu, marketing và truyền thông, hỗ trợ các 

doanh nghiệp và cá nhân có nhu cầu thông qua các chương trình của thành phố. 

- Từ tháng 12/2019 đến nay: Trưởng ban đào tạo câu lạc bộ doanh nhân trẻ 

khởi nghiệp với hơn 150.000 thành viên trên facebook - Phụ trách xây dựng, lên kế 

hoạch và thực hiện đào tạo cho các thành viên trong và ngoài câu lạc bộ về các chủ 

đề liên quan đến Khởi nghiệp - Kinh doanh và Marketing. 

4.2. Kinh nghiệm, lĩnh vực hoạt động liên quan đến tư vấn hỗ trợ (DNNVV) 

 - Chuyên gia - Tư vấn và đào tạo online: Chương trình đào tạo - Master 

thương mại điện tử 4.0. Khóa học được tổ chức đào tạo với các ứng dụng học trực  

tuyến (Zoom Meeting), với hàng ngàn học viên theo học. Đào tạo chuyên sâu cho cá 

nhân, tổ chức trên cả nước về các kiến thức, kỹ năng liên quan đến bán hàng trên sàn 

thương mại điện tử (Amazon, Alibaba, AliExpress...) và các kiến thức liên quan đến 

Marketing và Kinh doanh. 

 -  Giảng viên Edumall.vn và Unica.vn với khoảng trên 7 ngàn học viên đã theo học. 

 - Tư vấn và đào tạo offline: Khóa học “Master thương mại điện tử 4.0 (học 

trực tiếp tại lớp) đào tạo chuyên sâu cho cá nhân, tổ chức trên cả nước về các kiến 

thức, kỹ năng liên quan đến bán hàng trên sàn thương mại điện tử (Amazon, Alibaba, 

AliExpress...) và các kiến thức liên đến Marketing và Kinh doanh. 

- Giảng viên trường doanh nhân Top Olympia, Trung tâm chuyển giao tri thức 

và hỗ trợ khởi nghiệp, Đại học quốc gia Hà Nội, tổ chức đào tạo và doanh nghiệp 

SIC, chương trình đào tạo CEO Quảng Bình... với chủ đề “Xuất khẩu xuyên biên 

giới vươn mình ra biển lớn cùng Amzon” 

- Khóa học offline dành cho các học viên có nhu cầu đào tạo, nâng cao kiến 

thức về thương mại điện tử - Marketing. 

- Đào tạo nhân sự cho doanh nghiệp, cá nhân có nhu cầu về chủ đề Thương 

mại điện tử - Marketing.   

- Một số đối tác đã triển khai: Công ty Cổ phần Diligo Holdings - Hàng tiêu 

dùng; Công ty Cổ phần tầm nhìn Mỹ thuật Đông Dương - Thủ công mỹ nghệ; Công 

ty TNHH Đông Phương Hội An - Thời trang; Công ty Cổ phần quốc tế Lamant - Đồ 

uống, Cafe; Công ty TNHH thương mại sản xuất thực phẩm Minh Đức - Thực phẩm  

5. Các nội dung khác 

- Tôi có thể di chuyển theo yêu cầu của công việc. 

 


